
BEST PRACTICES

Ralf Seybold Internet Marketing ςExistenzgründer Schorndorf 08-11-03



WEBSITE UM JEDEN PREIS?
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Eine Website lohnt sich, wenn man etwas zu erzählen hat!

Beispiel: RöslerDruck:
- Weltrekord im Drucken,
- Mehrwert für den Kunden durch Anbindung
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Eine Website lohnt sich, wenn man etwas zu erzählen hat!

Beispiel: ELB.BIZ:
- Plasmakeramik für Metalle
- Bestellerleichterung für Kunden
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Eine Website lohnt sich, wenn man etwas zu erzählen hat!

Beispiel: SEYBOLD24.de:
- Energieplattform für Rems-Murr-Kreis (Heizöl, Pellets, Brennholz etc.)
-Energie-Finanzierung zu günstigen Konditionen
- Aktueller Heizölpreis via SMS
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Eine Website lohnt sich, wenn man etwas zu erzählen hat!

Beispiel: Probst.eu:
- Weltweit breitestes Sortiment in Baumaschinen
-Tiefgehende Informationen, Datenblätter, Videos,

Beschreibungen, Produktbilder etc.
- VIEL-sprachliche Unterstützung


